Wir sind

dal

ENERGIEVERSORGUNG

BEREICHSLEITUNG VERTRIEB

Unser Kunde

Die Energieversorgung Dahlenburg-Bleckede AG (EVDB AG) hat ihren Ausgangspunkt im landlich gepragten Mittelstand und
sich Uber die Dekaden von einem genossenschaftlichen Verbund zu einer modernen, breit aufgestellten Aktiengesellschaft mit
rund 200 regionalen Aktionaren entwickelt.

"Wir sind dal!" Mit Prasenz, Nahbarkeit und Leidenschaft versorgt das gut 80-képfige Team seine Kunden in den Landkreisen
Lineburg, Uelzen und Lichow-Dannenberg mit Strom und Gas und Uberzeugt mit vielfaltigen Dienstleistungen — von der
Erzeugung regenerativer Energien Uber Handelsgeschafte bis zum Ausbau bedarfsorientierter und wirtschaftlich tragfahiger
Ladeinfrastruktur. Perspektivisch ist zudem der Aufbau von lokalen Warmenetzen geplant.

Dank des vorausschauenden und klugen Managements ist das herausragende Leistungsportfolio der EVDB sowohl im Sinne
eines abwechslungs- und chancenreichen Kundenangebots als auch ausschlieBlich mit ertragreichen Geschaftsfeldern
bestuckt.

Es gilt, kiinftig innovatives Wachstum auch Uber das angestammte Versorgungsgebiet hinaus zu generieren. Hierflr suchen
wir eine geschaftstlichtige, menschlich geerdete und moderne Fuhrungspersonlichkeit, gern einen erfahrenen Sales Manager,
der im Rahmen einer Stellenaufwertung die neu geschaffene Position Bereichsleitung Vertrieb am Standort Dahlenburg
Ubernimmt, perspektivisch mit Prokura.

Ihre Aufgabenschwerpunkte

e Sie verantworten operativ und strategisch einen Vertrieb, der konsequent an Zukunft, Markt und Wettbewerb ausgerichtet
ist — inklusive eines wirtschaftlich effizienten Produktmanagements und kundenfokussierten Marketings.

e Mit der Steuerung wiederkehrender Vertriebs- und Produktplanungen optimieren Sie Margen, Kundensegmente und
Vertriebskanale.

e Fur Effizienz und Rentabilitat digitalisieren und implementieren Sie CRM- und Sales-Ablaufe, damit die Vertriebsenergie
lhres Teams statt in Prozesse perspektivisch in die Hebung von Cross- und Up-Selling-Potenzialen flieBen kann.

» Sie stellen eine korrekte und fristgerechte Verbrauchsabrechnung sicher und entwickeln die zugehérige Systemlandschaft
kontinuierlich weiter.

* Als erfahrene Flihrungskraft eines derzeit noch 12-képfigen, zuktinftig aber wachsenden Teams agieren Sie auf Augenhdéhe,
entwickeln Kompetenzen und Fahigkeiten lhrer Mitarbeitenden zielgerichtet weiter, starken eine Vertrauenskultur und
fordern Kooperation und Eigenverantwortlichkeit.

lhr Profil

* |hre Basis ist ein einschlagiges Studium — z. B. in Energiewirtschaft, Betriebswirtschaft, Wirtschaftsingenieurwesen — oder
eine vergleichbare Ausbildung.

e Entscheidend ist lhre langjahrige und profunde Vertriebserfahrung, primar im B2C- aber auch B2B-Segment der
Energiewirtschaft — Sie kennen den Markt samt seinen regulatorischen Aspekten.

e Zahlen lugen nicht“ — Sie kennen die Bedeutung dieses Grundsatzes fur den Energiehandel und setzen bei allen
Vertriebsaktivitaten auf die richtigen Planungs- und Controllinginstrumente.

* Sie reprasentieren Authentizitat, Leidenschaft und Kundenzentrierung. Lésungsorientiert, mit praktischem Angang und
offenem Visier begegnen Sie Herausforderungen und begeistern Dritte mit |hrem Ideenreichtum — nicht zuletzt auch Dank
Ilhrer menschlichen Art.

e Sie sind lhrem Team fachlich und menschlich ein Vorbild und liberzeugen Ihren Vorstand durch nachhaltige Zielerreichung
und Integritat.

lhre Vorteile

Neben einer attraktiven Verglitung, betrieblicher Altersvorsorge und einem angemessenen Dienstwagen erwarten Sie ein
Arbeitsumfeld mit maximalem Gestaltungsspielraum, ein groRartiges Team sowie ein faires, modernes Management.

Interesse?

Sie haben ein Herz fur den Mittelstand? Dann zeigen Sie bei diesem energiewirtschaftlichen Hidden Champion, wie man mit
Klasse statt Masse im Vergleich mit 'den GroRen' (iberzeugt. Wir freuen wir uns auf lhre vollstandige Bewerbung (inkl.
Anschreiben, Lebenslauf, Zeugnissen, Gehaltsvorstellung, Verfligbarkeit und der Kennziffer HP2523) ausschlieRlich tiber unser
Online-Bewerbungsformular. lhre Fragen beantwortet gerne Hannes von Ahn unter 0421 — 830 614 12 oder bewerbung-
vonahn@kleinundkoepfe.de.
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